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VICINO ALLE IMPRESE
ANCHE FUORI CONFINE

Seguire le aziende che allacciano partnership straniere.
Creare un network di avvocati e commercialisti che segua
costantemente gli imprenditori italiani nelle loro attivita.
Sono gli obiettivi dell’alleanza tra Virgilio Calabrese, avvocato
di Padova e Christian Lestrico, commercialista di Lodi, con
un’attenzione speciale verso gli Emirati Arabi. E non solo

ei Paesi occidentali la

crisi finanziaria sta

mettendo in crisilosvi-

luppo. Inaltrearee, in-
vece, I'economia procede spedita, con
ritmi di crescitavertiginosi. Zonein
cuimoltiimprenditori europei cer-
canodiinvestire e creare partnership
virtuose, in grado di rilanciare il lo-
roexport. Inquestoscenariodiventa
essenziale il ruolo dei professionisti
economicielegali, quelle figure che
assistono le aziende nei meandri di
norme e meccanismi poco Conosciuti.
E il caso dell'avvocato Virgilio Ca-
labrese, attivo con il proprio studio
diPadovadal 1984, edel dottor Chri-
stian Lestrico, commercialista e re-
visore contabile, che opera nel pro-
prio studio di Lodi dal 1989. I due
hannodecisodiunirele proprie for-
zeecompetenze offrendo consulenza
alle imprese interessate alla zona
degli Emirati Arabi Unitieingenere
dei Paesi del Golfo. Dalle loro pa-
roleemergela passione perle rispettive
professioni, oltre a una profonda e
puntuale conoscenza delle poten-
zialita di quei luoghi. «I nostri stu-
di sono autonomi - osserva I'avvo-
cato Virgilio Calabrese - salvo che
perquanto concerne questa specia-
lezonadel mondo, il Golfo. Quiab-

biamo ritenuto di unirele nostre espe-

Virgilio Calabrese,
specialista nella consulenza
alle imprese che operano
negli Emirati Arabi

rienze professionali, allo scopodi crea-
re uno studio legale e tributario di
livellointernazionale con un’atten-
zione particolare agli Emirati Ara-
bi: ovvero a Dubai e Abu Dhabi.
La vostra attivita professionale,
quindi, haunaspiccataspintain-
ternazionale.

«S}, all’inizio di ottobre siamo sta-
tiifondatoridell’Associazione Ita-
liana Avvocati e Commercialisti —
Emirati Arabi Uniti e Paesi del Gol-
fo, nata per assistere le imprese ita-
liane negli interscambi in tali Pae-
si. lo rivesto la carica di Segretario
Generale mentre il dottor Lestrico

di Stefano Russello

neeil Presidente. Attualmente’as-
sociazione contacirca40 studi, che
hanno aderito nel corso di una
Conference organizzataa Dubai: un
vero e proprio network di profes-
sionisti che cercano di fornire stru-
menti, aggiornamenti e normative
agli imprenditori italiani che ope-
rano o che hanno intenzione di
operare in quell’arear. Gli fa eco il
dottor Lestrico «Entro breve an-
nunceremo I'apertura di due uffi-
ci, a Dubai e ad Abu Dhabi. Il no-
stro scopo ¢ quello di creare un
punto di riferimento negli Emira-
ti, unostudiolocalea tutti gli effetti,
che perd parli italiano, con la pre-
senzadipersonaleitaliano. Un luo-
go dove le imprese italiane possa-
no trovare assistenza e consulenza
in campo societario, legale, con-
trattuale e fiscale nella loro lingua
madre, a partire dal primo colloquio
con il professionistan.

Avvocato Calabrese, che tipo di as-
sistenza chiede un’impresain me-
ritoadelocalizzazione ed export?
«Non tutte le aziende possono am-
bireagli Emirati, quindiil primo giu-
dizio deve essere quello di fattibili-
ta e convenienza. Valutiamo le ca-
pacitadell’attivita, il tipo di prodotto
daesportare, mettendoin campola
nostraconoscenzadiqueiluoghi, sul




piano legale, economico e sociale.
Ogni produzione ha differenti po-
tenzialita, e non edetto chesiano quel-
le giuste per quel mercato». Come
aggiungeil dottor Christian Lestri-
co: «Gli emiratini sono persone se-
rie e intelligenti, sanno quello che
vogliono e come ottenerlo. Posso-
no pagare anche bene, ma preten-
dono rispetto delle regole, profes-
sionalita, qualita e velocita di ese-
cuzione. Stiamo parlando di un
Paeseaccogliente mamolto esigen-
te nei rapporti commerciali. Daun
altro puntodivista, poi, ciattendiamo
anche l'ondata di ritorno — in par-
te gia visibile - ossia gli investimen-
ti emiratini nel nostro Paese».
Qualisono ledinamiche che met-
tete In atto quando un impren-
ditore vi contatta?

«Per prima cosa - spiega I'avvocato
Calabrese - facciamo una chiac-
chierata per cercare di capire se gli
obiettivi dell'impresa sono realiz-
zabili e se il progetto di business &
concreto. Il secondo passo ¢ quel-
lo di realizzare insieme un piano di
fattibilita del progetto, ed even-
tualmente presentarlo a potenziali
investitori e/o partner locali. E’
fondamentale, infatti, partire con
il piede giusto, 0 meglio con il par-
tneraffidabile con il quale poter en-
trare nel modo migliore nel mercato
locale». Prosegueil dottor Lestrico:
«Negli Emiratisi pud operarein par-
tnership con i locali oppure auto-

11 40% delle gru funzionanti nel
mondo si trovano a Dubai. Qui,
I’avvocato Virgilio Calabrese
assiste le imprese italiane
assieme al dottor Christian
Lestrico, (nella foto a sinistra)

nomamente nelle free zone, dove &
possibile detenere un' impresa con
i1100% di capitale straniero, men-
treal di fuori non si supera il 49%,
eriesportare capitalie profitti, gio-
vandosi di un mercato del lavoro fles-
sibilissimo. Prestiamo molta at-
tenzione alla pianificazione giuri-
dica e tributaria. Infatti, pur acca-
sandosi in un territorio con nor-
mativa fiscale agevolata con tassa-
zione 0% sia per le imprese che per
le persone fisiche, rimane di fon-
damentale importanza una piani-
ficazione tributaria in Italia sia nel-
lafase progettuale che durante la vi-
tadella Societa, soprattutto se per-
mane il rapporto con la casa madre
italiana». Aggiunge inoltre I'avvo-
cato Calabrese: «Noi accompa-
gniamo il cliente in tutta una serie
diattivita tradizionali, dalle jointven-
ture agli accordi di natura com-
merciale, alla contrartualistica».
Avvocato, comeinfluisce peruno
studio italiano lavorare con leg-
gi diverse?

«E’ buona norma avvalersi della
collaborazione diavvocatilocali. So-
lo cosisiacquisisce unadiscreta espe-
rienza. Sesideveaffrontare un giu-
dizio ostipulare contratti important,
essereaffiancati da professionistilo-
cali diventa essenziale».

E PAssociazione quali attivita
portera avanti e soprattutto &
aperta a nuovi iscritti?
«'Associazione & potenzialmente

aperta a tutti gli avvocati e com-
mercialisti. Cattivitd principalee cul-
turale e di formazione e sara porta-
ta avanti tramite seminari e confe-
renze chesaranno organizzati sul ter-
ritorio nazionale a favore di pro-
fessionisti ed imprese. Ora stiamo
lavorando alla fase organizzativa
ma gia nel mese di dicembre pen-
siamo di organizzare una prima ta-
vola rotonda, probabilmente in
una citta del centro Italia».

Come si ripercuote la crisi fi-
nanziaria negli Emirati Arabi?
«Moltiimprenditorisono preoccu-
patidella grave crisi economicache
colpisce soprattutto il mondo occi-
dentale - dice Christian Lestrico - e
probabilmente anche per questo
motivo stanno cercando nuovisboc-
chi. Negli Emirati, invece, si viveun
momento di grande crescita e ope-
rosita. Anchese probabilmente nep-
purequestazonadel mondo, cosi ric-
ca, potra superare del tutto inden-
nelagrave crisi finanziaria mondiale».
E I'avvocato Calabrese ricorda: «Il
40% delle gru funzionanti nel mon-
do si trova a Dubai. Costruiscono
grattacieli, metropolitane eaeroporti
aun ritmo vertiginoso, si lavora as-
siduamente 24 ore su 24, senza in-
terruzioni. Negli Emiratisanno che
il petrolio, alla lunga, finira e stan-
no diversificando gli investimenti,
puntandosulussoequalita. Nel 2009
Abu Dhabi, patria del petrolio, sa-
rasede del GPdi Formula 1». [




